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Desde enero
de 20181a
aplicacion esta
disponible y
actualmente
ya cuenta con
casi 10.000
usuarios.

1 emprendi-

miento se llama

Maestrik. Es una

app que se des-

carga de ma-

nera gratuita y cumple con

el propésito de facilitar la

contratacion de profesores

calificados a los estudian-

tes o personas que requie-

ren nuevos conocimientos o

fortalecer los que ya tienen.

En la app hay mas de

1.400 tutores inscritos que

pasaron por un proceso

de validacién riguroso y

completo para garanti-

zar calidad y seguridad en
el servicio.

Una persona que, por Mdfll‘glﬁ,:};lr“
ejemplo, no sabe usar CEO Macstrik
revista Dinero __ Septiembre, 14,2018
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PROFESORES A DOMICILIO

Una aplicacién, creada por dos calefios, permite contratar
tutores a domicilio. Las personas pueden buscar las clases
y los maestros que mas se ajusten a sus necesidades.

Camilo Sardi
Orozco

Gerente general
Maestrik

Excel y para su trabajo necesita crear
una macro puede contratar un profesor
para que vaya hasta su casa a explicar-
selo o también puede hacerlo a través
de una videoconferencia.

Los usuarios pueden acceder a tu-
tores expertos en aproximadamente
200 temas diferentes. Hay clases aca-
démicas de mateméticas, contabi-
lidad, ciencias de la salud, disefio y
también extracurriculares como yoga,
cocina y piano. Los precios estén en
un promedio de $25.000 la hora y ade-
mas, el estudiante cuenta con un sis-
tema de soporte y un seguimiento del
servicio, para conocer la experiencia
de los usuarios,

Desde enero de 2018 la aplicacién
estd disponible y actualmente cuenta
con casi 10.000 inscritos entre estudian-
tes y profesores.
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“Creamos un marke-
tplace de profesores y
esto le permite a los usua-
rios seleccionar el profe-
sor que desea segln el
presupuesto y perfil que
mas se ajuste a sus nece-
sidades”, afirma Camilo
Sardi Orozco, gerente ge-
neral de Maestrik.

El y su hermano, Mario
Andrés Tobdén Orozco,
CEO de Maestrik -quien
alterna su emprendi-
miento con su trabajo
como trader de commeo-
dities-, siempre quisieron
ser empresarios y esa vi-
sion la heredaron de sus
padres.

Los planes a futuro son
ambiciosos. Reconocen el
potencial de su empren-
dimiento por los resul-
tados alcanzados hasta
el momento y por eso ya
estan pensando en expan-
dirse internacionalmente.
Actualmente tienen la
empresa constituida en
Silicon Valley, una apli-
cacién que cuenta con la
tecnologia adecuada y el
respaldo de servidores y
plataformas de pago que
permiten la expansion.

“Estamos buscando
alianzas estratégicas de
inversionistas con el fin de
expandirnos de la manera
apropiada. Y no es solo
cuestion de dinero, sino
de know how. Encontrar
alguien que haya vivido la
experiencia de emprende-
dor o de start up, que la
haya llevado al siguiente
nivel, que sepa cémo
hacer crecer una em-
presa”, concluye Mario. bl
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